Innovacids kézbeszerzés — alapfogalmak

Innovacios kozbeszerzésnek minésil minden, ami mas altal megvaldsitott innovativ megoldas
beszerzésére iranyul vagy, amely magat az innovacioés fejlesztési folyamatot is magaban foglalja,
akkor is, ha a végén az igy kifejlesztett megoldas beszerzésére nem kerul sor. Eltéréen a
megszokott kdzbeszerzési folyamattdl, nem a specifikaciét kell megadni, hanem a felmerulé
problémat és az arra valé megoldasi igényeket kell minél pontosabban megfogalmazni, aminek
soran a létez6 megoldasoktol el is lehet térni, s6t ez a preferalt. Az innovacio lényege, hogy a
valddi igényekre keresuink az eddigieknél jobb és hatékonyabb uj megoldasokat.

I »hem specifikdciot kell megadni, hanem a felmeriil6 problémdt és az arra vald
megolddsi igényeket kell minél pontosabban megfogalmazni”

Innovacionak tekinthetd a teljesen Uj innovativ megoldas kifejlesztésén feliil az is, ha a piacon
mar jelenlévé megoldast, jelent6sen tovabbfejlesztenek, vagy tdbb létez6 megoldast
kombinalnak, vagy olyan Uj alkalmazasa egy létez§ megoldasnak, ami jelentds elénnyel jar a
megrendel6 szamara.

Ez alapjan az innovacios kdzbeszerzéseket 3 kategoriaba tudjuk sorolni:
- Innovativ megoldas beszerzése
- K+F tevékenység beszerzése
- K+F tevékenység és az elkésziilt megoldas beszerzése

1, Innovativ megoldas beszerzése:
Itt a beszerzett megoldas az, ami innovacios kozbeszerzéssé teszi az eljarast.

Abban az esetben, ha piacrol beszerezhetd a kész megoldas, ami K+F tevékenység nélkul is
kielégiti a felmerult igényt, de egy kevéssé elterjedt, innovativ megoldasroél van szé, akkor a mar
széles korben hasznalt és ismert kozbeszerzési formak hasznalhatéak. Ilyen lehet a nyilt eljaras,
targyalasos eljaras stb...

2, K+F tevékenység beszerzése (PCP):

A jol definidlt probléma meghatarozast és piackutatast kovetdéen az eredmény azt mutatja, hogy
nincs megfelelé megoldas a piaconon és ezért kutatas fejlesztési tevékenységet kell végezni,
akkor a K+F tevékenységet képezheti a beszerzés targyat. Ez altaldban még nem jelent
kotelezettséget az elkésziilt megoldas beszerzésére.

Erre bevalt forma a kereskedelmi hasznositast megel6z6 beszerzés, azaz a PCP (Pre-Commercial
Procurement). Ugyan itt nincs kotelezettség a beszerzésre, de a folyamat végén itt is egy, a
probléma megoldasara szabott eredményterméket kap a beszerz6. Akdzbeszerzési jogszabalyok
nem rendelkeznek errél a beszerzési formarol.

3, K+F tevékenység és az elkésziilt megoldas beszerzése:

Ebben az esetben az innovacios partnerség a megfelel6 beszerzési forma.

Feltétel, hogy a probléma definidlasa utan kotelez6en végzett piackutatas soran itt sem sikerilt
megoldast talalni a piacon. Azonban itt mar nem csak a K+F tevékenység, hanem az azzal
kifejlesztett megoldas is beszerzésre kerul. Elényt jelent ebben az eljardsi formaban, hogy




ugyanazon beszerzési eljaras keretében kerul sor a fejlesztésre és a kifejlesztett megoldas
beszerzésére is.

I ,0 beszerz6 szamdra az az igazan nagy elény, hogy az dltala meghatdrozott
problémara sziiletik valds és azt minden téren kielégité6 megoldds”

A 2. és 3. esetben a beszerz6 szamara az az igazan nagy elény, hogy az altala meghatarozott
problémara szlletik valds és azt minden téren kielégité megoldas. Mind a két esetben a beszerzé
veégig kiséri a fejlesztési folyamatot és akar tobb céggel egyltt dolgozva a végére mar csak az az
egy cég marad, aki le tudja szallitani a megfelelé megoldast.



